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Designing Capable and Reliable Products offers an introduction to the
importance of capability, quality and reliability in product development.
It introduces the concept of capable design, focusing on producing
designs that meet quality standards and also looks at linking
component manufacture and its process capability with failure rates. It
provides an introduction to reliable design, incorporating the
probabilistic concept of reliability into the product design. This
quantitative and highly practical volume provides practical methods for
analysing mechanical designs with respect to their capability and
reliability. Practising engineers who have to hit definite standards for
design will find this book invaluable, as it outlines methods which use
physically significant data to quanitify engineering risks at the design
stage. By obtaining more realistic measures of design performance,
failure costs can be reduced. Taking product design as its central
theme, this book is a very useful tool for postgraduate students as well
as professional engineers
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efetivamente no LinkedIn.Aprenda a escrever seu perfil no LinkedIn e
garanta mais e melhores conex#65533;es, um fluxo de ofertas de
emprego e leads para seu neg#65533;cio.Se voc#65533; deixar o seu
perfil no LinkedIn do jeito que est#65533; agora, as chances
ser#65533;o m#65533;nimas. N#65533;o importa qu#65533;o
excelente voc#65533; #65533;, voc#65533; ainda vai estar preso a
mesma tarefa ma#65533;ante, pouco gratificante. Ou ainda quer ficar
lutando diariamente para obter leads para seu neg#65533;cio depois
de 5 anos?Est#65533; feliz de trabalhar dia ap#65533;s dia em um
emprego insatisfat#65533;rio e ingrato, ou est#65533; tentando sem
sucesso encontrar pessoas que est#65533;o interessadas em seus
produtos e servi#65533;os?Ou voc#65533; prefere ter oportunidades
de emprego e neg#65533;cio que v#65533;m at#65533; VOC#65533;,
oferecendo-lhe emprego ou at#65533; mesmo pagando para
VOC#65533;, apenas aprendendo a escrever seu pr#65533;prio perfil
no LinkedIn capaz de atrair pessoas certas diretamente para sua caixa
de entrada?Eu estive onde voc#65533; est#65533; hoje.Eu trabalhei em
cargos que me eram insatisfat#65533;rios e para empregadores que
n#65533;o se importavam e n#65533;o recompensavam um trabalho
bom e competente. Permaneci em empregos assim por anos, enviando
milhares de curr#65533;culos, na esperan#65533;a que algu#65533;m
iria reconhecer meu valor.Para ganhar mais dinheiro, eu tentei criar
meus pr#65533;prios produtos e servi#65533;os e procurei
desesperadamente por formas de comercializ#65533;-los. Devo ter
tentado centenas de diferentes m#65533;todos de marketing e de
promo#65533;#65533;o, com um limitado e conturbado sucesso.O
que me ajudou a crescer foi muito estudo, treinamento especializado e
experi#65533;ncia pr#65533;tica. E mais importante, eu acreditei em
mim mesmo e no valor que eu poderia fornecer aos empregadores e
clientes para meus produtos e servi#65533;os.No in#65533;cio, ficava
feliz em encontrar um novo cliente de vez em quando para fazer algum
dinheiro extra. Mas depois, aprendi a me promover eficazmente e os
cliente


