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Abstract

Bullish Thinking is packed with hard-hitting true stories of financial
professionals who have faced the many job stressors that fill this
competitive industry. In it, you'll learn how to identify particular
problems and initiate the process of getting help, all while reading in-
depth case studies and extensive examples that exemplify the
obstacles you may face. Throughout the book, the authors take the
time to introduce you to action-oriented approaches that will help you
survive and thrive during even the toughest times.
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Avant la révolution des transports, l’apparition de nouveaux moyens de
communication et la mise en place des premiers réseaux logistiques d’
approvisionnement et de distribution des marchandises au cours du
xixe siècle, les chaînes de collecte, de circulation et de vente des
matières premières et des produits manufacturés étaient d’une grande
diversité, le plus souvent segmentées et composées d’une succession
d’acteurs aux statuts et aux rôles variés. Selon les cas, elles se
trouvaient caractérisées par une plasticité et une instabilité permanente
ou, inversement, accrochées à des traditions et des pratiques validées
par le temps, des cadres juridiques contraignants ou la force d’
appartenances communautaires. Le but de cet ouvrage est de porter un
éclairage sur ces chaînes et ces maillons du commerce des économies
et des sociétés préindustrielles, afin d’approcher leurs natures, d’
examiner leurs types de fonctionnement et de saisir leurs évolutions.
Cerner, dans les échanges, ce qui se joue entre la production et la
consommation, c’est essayer de comprendre comment le commerce s’
organise avec ses besoins humains, matériels ou juridiques et ses
objectifs économiques en termes d’achat, de transport et de vente de
marchandises.


