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Sommario/riassunto Gegenstand der vorliegenden Untersuchung sind persuasive
Sprechhandlungen in alltaglichen Dialogen. Persuasive
Sprechhandlungen sind initiiert vom Willen, der Meinung, dem Wunsch
oder dem Gefuhl des (sprachlich) Handelnden, die Einsteilungen,
Meinungen, Wunsche, Gefuhle oder das Handeln des
Kommunikationspartners zu andern. Mittels persuasiver
Sprechhandlungen versucht der Adressant, gewaltfrei eine
Einstellungsanderung beim Adressaten zu bewirken, die diesen zur
Ausfuhrung bzw. Unterlassung kommunikativer bzw. nicht-
kommunikativer Handlungen veranlassen soll. Das heif3t, unter
persuasiver Kommunikation wird die versuchte Beeinflussung des
Adressaten in bezug auf seine zukunftigen Einstellungen oder sein
zukunftiges Handeln verstanden.



