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La nostra legge fallimentare risale al 1942. D'impronta autoritaria, essa



tendeva, fra l'altro, a sanzionare il debitore per il solo fatto di essere
insolvente, e prevedeva per la liquidazione dei suoi beni procedure
lunghe, macchinose e rigide. Ne sono venute all'Italia alcune condanne
dalla Corte europea dei diritti dell'uomo, una generale insoddisfazione
di imprese ed operatori, e giudizi negativi da parte di alcune
organizzazioni internazionali. La lunga paralisi legislativa sembra
essere stata superata con il decreto-legge 14 marzo 2005, quando il
governo ha inserito nel decreto sulla competitivita alcune piccole ma
importanti modifiche della legge fallimentare, per poi ottenere dal
Parlamento, in maggio, una delega a riscrivere alcune delle norme della
legge fallimentare, che dovrebbe entrare in vigore verso la meta del
2006. Nell'intento di superare la cultura "punitiva" del fallimento e stata
introdotta una serie di incentivi che dovrebbero servire a fare emergere
e ad affrontare le difficolta economiche prima di imboccare la strada
che porta inesorabilmente alla liquidazione - incentivi che sono
l'oggetto principale di questo libro. Purtroppo molto e rimasto
incompiuto, la tecnica di redazione delle norme e spesso discutibile, e
talvolta si ha l'impressione che l'assetto cosi instaurato sia adesso
troppo sbilanciato a favore di eccessi "privatistici".
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Sommario/riassunto Disasters such as earthquakes, cyclones, floods, heat waves, nuclear
accidents, and large-scale pollution incidents take lives and incur major
health problems. The majority of large-scale disasters affect the most
vulnerable populations, which often comprise extreme ages, remote
living areas, and endemic poverty, as well as people with low literacy.
Health emergency and disaster risk management (Health-EDRM) refers
to the systematic analysis and management of health risks surrounding
emergencies and disasters, and plays an important role in reducing the
hazards and vulnerability along with extending preparedness,
responses, and recovery measures. This concept encompasses risk
analyses and interventions, such as accessible early warning systems,
the timely deployment of relief workers, and the provision of suitable
drugs and medical equipment to decrease the impact of disasters on
people before, during, and after an event (or events). Currently, there is
a major gap in the scientific literature regarding Health-EDRM to
facilitate major global policies and initiatives for disaster risk reduction
worldwide.
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