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Die Rahmenbedingungen im Markt -- Entwicklungen auf
Arbeitgeberseite -- Rechtliche Grundlagen -- Aufgaben und Rollen
des Beraters -- Voraussetzungen fir qualifizierte Personalvermittlung
-- Beratungs- und Vertriebserfolg in der Personalvermittiung -- Neue
Wege in der Akquise. .

Dieses Buch zeigt, wie es Personaldienstleistern gelingt, neue
Potenziale bei der Akquise von Arbeitgebern und Arbeitsuchenden zu
erschlieRen. Demografische Veranderungen, Fachkraftemangel und
rechtliche Neuerungen bieten betrachtliches Wachstumspotenzial in der
Personalvermittlung, fordern aber auch neue Kompetenzen. Wer sich
vom reinen Personalbeschaffer und Anbieter von Zeitarbeit hin zum
souveranen Berater und Coach in allen Personalfragen entwickelt,
verfugt tber die perfekten Voraussetzungen, um neue Kunden zu
gewinnen und bestehende Geschaftsbeziehungen auszubauen. Wie dies
gelingt, zeigen die Autoren anschaulich an zahlreichen praktischen
Beispielen. In der Praxis bewahrte Tipps, Checklisten und Tools
erleichtern die konkrete Umsetzung. Aus dem Inhalt Die
Rahmenbedingungen im Markt Entwicklungen auf Arbeitgeberseite
Rechtliche Grundlagen Aufgaben und Rollen des Beraters



Voraussetzungen fur qualifizierte Personalvermittiung Beratungs- und
Vertriebserfolg in der Personalvermittiung Neue Wege in der Akquise
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