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1.1.1 Definitions1.1.2 Les pistes de reflexion; 1.1.3 Les references;
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I'independant; 1.3.2 Les obligations de l'independant; 1.3.3 Le droit a
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1.2 Les devoirs de I'assuijetti

<b>Un ouvrage pour guider I'entrepreneur dans la realisation de ses
projets.</b><br><br>Chaque annee, de plus en plus de belges
souhaitent se lancer comme independant.<br>Mais par ou commencer
? A quoi faut-il penser ? Quelles formalites administratives accomplir ?
<br>Cet ouvrage est une boite a outils. Chacun d'entre eux va aider le
futur independant a traverser le parcours seme d'embuches qui mene
au statut d'independant.<br><br><b>Agremente de hombreux cas
pratiques et truffe d'exemples, ce livre accompagne le porteur de projet
tout au long de sa reflexion et de ses demarches.</b>



