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L'Tle de la Réunion sera peuplée d’'un million d’habitants vers 2030 et
cette croissance s’accompagnera de profondes modifications
structurelles. La population réunionnaise est de fait appelée a connaitre
un vieillissement rapide et une importante transformation de la
pyramide des &ges. Les impacts sur les flux migratoires, I'emploi, le
logement, 'aménagement du territoire et la santé publique, qui
conditionnent les perspectives de développement de I'lle, sont ainsi au
cceur des réflexions des chercheurs et des décideurs publics. Face a
Ces enjeux majeurs, cet ouvrage propose une analyse détaillée de la
dynamigue démographique de la Réunion, a la fois passée, présente et
future. La situation démographique originale de I'lle est comparée a
celles des pays connaissant un développement économique similaire. Si
la baisse de la mortalité et de la fécondité ont été extrémement

rapides, la fécondité reste aujourd’hui a un niveau relativement élevé.
Dans quelles conditions et selon quel calendrier pourrait-elle rejoindre
celle des départements métropolitains ? Intégrant un vaste corpus de
données récentes sur la fécondité, la nuptialité, la mortalité, les
migrations et les projections démographiques, les auteurs donnent des
clés pour mieux comprendre les mutations en cours de la société
réunionnaise. Les réflexions et les résultats présentés intéresseront les



chercheurs, les décideurs, ainsi que les acteurs de la sphére politique,
des administrations publiques et du systéme de santé.



