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Sommario/riassunto What are the prospects for the future of the Euro-Mediterranean area
and what relevant role can the Euro-Mediterranean Partnership (EMP)
play in the future? After decades of a Mediterranean policy that was
actually more focused on improving economic relations between

Europe and the Mediterranean riparian states than anything else, the EU
launched a more comprehensive Mediterranean policy in November
1995, the so-called Euro-Mediterranean Partnership (EMP) that also
embraced political and security relations and socio-cultural relations.As
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Neuer Rechtsrahmen der E-Vergabe -- Strategische Aspekte fir
Vergabestellen, praxisrelevante Hurden fir Bieter -- XVergabe als
Standard fir die E-Vergabe -- Markttberblick tiber E-Vergabe-
LOsungen.

Dieses essential bietet einen schnellen Uberblick tiber die
praxisrelevanten Aspekte der bis Herbst 2018 einzufiihrenden
elektronischen Vergabe offentlicher Auftrage. Der Ubergang vom Papier
zum Digitalen eréffnet Staat und Unternehmen viele Chancen zur
Effektivitat des Ausschreibungsprozesses und birgt zugleich Risiken.
Mit dem entsprechenden rechtlichen, technischen und
organisatorischen Know-how lasst sich die E-Vergabe aber gezielt als
effizientes Einkaufsinstrument einsetzen. Hierflr setzt dieses essential
erste Impulse und sorgt mit einem nahezu vollstandigen

Marktiberblick Gber die verfiigbaren E-Vergabe-Standardlésungen fir
ein praxisnahes Verstandnis bei Entscheidern. Der Inhalt Neuer
Rechtsrahmen der E-Vergabe Strategische Aspekte fiir Vergabestellen,
praxisrelevante Hirden fiir Bieter XVergabe als Standard fir die E-
Vergabe Marktuberblick Gber E-Vergabe-Losungen Die Zielgruppen
Offentliche Auftraggeber, z.B. Behorden, Stiftungen, Universitaten
Unternehmen, die sich an Ausschreibungen beteiligen Der Autor Felix



Zimmermann ist Bereichsleiter fir den Public Sector beim
Bundesverband Informationswirtschaft, Telekommunikation und neue
Medien e. V. (Bitkom). Er ist Volljurist, hat mehrjahrige Praxiserfahrung
bei der Durchfihrung von IT-Ausschreibungen und ist Autor diverser
Publikationen zum Vergaberecht. Beim Bitkom verantwortet er die
Themen Digitale Verwaltung und Offentliches Auftragswesen. Aufgrund
seiner vertieften IT-Fachkenntnisse interessiert er sich besonders fir
die Digitalisierung des offentlichen Einkaufs.



