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Sommario/riassunto A Public Health Approach to Bullying Prevention will serve as a
practical, sustainable, cost-efficient strategy to tackle bullying. More
importantly, it may be the best approach to providing legitimate and
sustainable hope to our children at a time when bullying is becoming
increasingly more difficult to tackle.This book presents a public health
approach to bullying prevention in a comprehensive and deliberate
manner. Formal public health strategies have been used to combat
infectious disease epidemics, tobacco use, and motor vehicle injuries.
When applied to bullying, public health strategies
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Sommario/riassunto

1. Why read a book on sales ethics? -- 2. The key concepts in sales
ethics -- 3. The economic theories underlying sales ethics -- 4.
Preparing for negotiations -- 5. The phases of sales ethics --
Conclusions: the second step -- FAQ: Our answers to your questions
-- References -- Bibliography -- Index.
Do ethics pay? In an attempt to answer this question, the authors
analyze the economic theories that might rehabilitate ethics in the
world of sales and turn them into an effective tool for conducting
negotiations. This book proposes a bottom-up approach that starts
from an analysis of sales activities to build a business style that, if
adopted by an entire organization, can make a difference, thus
enhancing the company's success. Italian culture provides a backdrop
to the book; the authors reinterpret the particular nature of the
country's economic and social fabric and integrate this in an approach
to business that can create authentic relationships, shared prosperity,
and quality of life across other cultures. Sale Ethics stimulates the
development of a self-entrepreneurial mindset that is useful in any
field, and provides a simple and effective method of capitalizing on
your own talents while respecting others and at the same time
garnering the rewards of ethical behavior.
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Sommario/riassunto La question du paysage semble soulever de nos jours un vif intérêt,
comme en témoignent la parution d’ouvrages récents, fruits d’une
collaboration entre philosophes, littéraires, sociologues et spécialistes
de la peinture. Pourquoi cet attrait à notre époque pour le paysage ?
Peut-être parce que les menaces qui pèsent sur le monde réel appellent
à une réflexion sur les rapports que nous instaurons avec notre
environnement. La catégorie du paysage se prête à cette réflexion
parce qu’elle insiste sur la subjectivité du regard qui détermine notre
appréhension de la nature et de sa transformation en objet d’art.  La
découverte d’un « paysage urbain » accompagne au cours du xixe et du
xxe siècles les transformations de la ville. La réalité urbaine exige des
artistes des efforts nouveaux pour adapter les catégories esthétiques
héritées de la représentation du paysage naturel aux besoins de ce
nouveau sujet. De 1830 à nos jours les paysages urbains traduisent
une révolution au niveau du regard et du rapport entre le sujet et l’
objet. Le paysage ne peut plus se réduire à un décor extérieur au sujet,
il constitue d’une certaine manière le prolongement du sujet :
prolongement de son corps et de sa conscience. Les responsables de ce
volume ont choisi de placer cette étude sous le signe de l’ouverture
méthodologique et pluridisciplinaire, car c’est par des regards croisés
et une confrontation des approches qu’on arrive le mieux à cerner la
complexité de la question.
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