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submitted from five sets of authors, giving different perspectives of
marketing and the knowledge generation and communication aspects
surrounding it.

UNISANNIOTO0E0218063. Record Nr.

Titolo Odysseæ Homeri libri 24. Raphaele Regio Volaterrano interprete.
Eiusdem Batrachomyomachia, Aldo Manutio: & Hymni Deorum, Iodoco
Velaraeo interpretib. Item, Herodoti Halicarnassei libellus de uita
Homeri, per Conradum Heresbachium Latinitate donatus

Pubbl/distr/stampa Lugduni, : apud Seb. Gryphium, 1541

Titolo uniforme Batrachomyomachia

Descrizione fisica 391, [9! p. ; 8º

Collocazione ANT       FONDO RARI              19

Lingua di pubblicazione Latino

Formato

Livello bibliografico

Note generali Nel titolo il numero 24 è espresso: XXIIII
Marca (L8045) sul front. e (S214) in fine
Cors. ; gr. ; rom
Iniziali xil. ornate e figurate su fondo nero
Segn.: 2a-2z8 2A-2B8.

Autore Homerus

Materiale a stampa

Monografia


